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K3 Nordic’s licensforsaljning for Microsoft
vaxte med 200 % under forsta kvartalet

K3 Nordic AB gjorde under manaderna feb-april en tillvaxt pa hela 200 %
jamfort med samma period foregdende ar, inom omradet for Microsoft
volymlicensiering. Foretaget vinner darmed Microsoft Tillvaxttavling inom SMB
(sma- och medelstora foretag).

- Det hér ar ett exempel pa det goda samarbete som Microsoft och K3 Nordic har haft
under manga ar. K3 har lange visat goda resultat pa omradet, men det har ar
verkligen nagot extra, sdger Beda Grahn, affarsomradesansvarig pa Microsoft.

K3 Nordic AB har varit partner till Microsoft sedan 1999 och tog steget upp och blev Gold
Partner 2010. K3 Nordic erbjuder kunderna programvara fran Microsoft och har till storsta
delen volymlicenskunder. K3 erbjuder ett brett spektra av Microsofts programvaror dar
utvecklingsverktyg ar en betydande del. K3 Nordic hjalper foretagen att fa ordning och reda
pa licenserna och skoter hela hanteringen av kundens licensavtal.

Under forsta kvartalet 2010 férvarvade K3 Nordic delar av Inmeta segment inom SMB-
marknaden. K3’s Vd Hakan Svanberg ser ett samband mellan férvarvet och de positiva
resultaten:

- Forsta kvartalets resultat for 2011 ser vi som ett betyg pa att satsningarna vi gjorde
under 2010 verkligen har gett effekt. Vara duktiga licensspecialister har gjort ett hart
jobb och tillsammans har vi vind i seglen och tanker fortsatta hjalpa foéretag med sin
licenshantering, sdger Hakan Svanberg, Vd for K3 Nordic AB.

Under 2010 omsatte K3 Nordic ca 91 MSEK.
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